氨肥报告综合结论
1、 综合结论前提

1、生产经营正常，车间基本能满负荷生产。
2、假设以下财务测算数据与尿素车间测算数据均为正确。在尿素销售单价（含税裸单价）相同的情况下，以各占50%的权重重新计算液氨销售单价所得。
    二、以下财务测算数据是以生产经营活动中实际发生的数据为依据所得，尿
素车间测算数据是以生产经营活动中的经验数据形成，两者之间有一定的共性，但也有区别。现按算术平均综合计算后，在以下价格对应情况下，生产液氨与生产尿素产生的利润基本相当：
	财务测算数据（元/吨）
	尿素车间测算数据（元/吨）
	以财务数据和尿素车间数据各占50%的权重计算液氨销售单价（元/吨）

	液氨（含税销售单价）
	尿素（含税销售裸单价）
	液氨（含税销售单价）
	尿素（含税销售裸单价）
	液氨（含税销售单价）
	尿素（含税销售裸单价）

	1992
	1400
	2076
	1400
	2034
	1400

	2086
	1450
	2165
	1450
	2125
	1450

	2181
	1500
	2253
	1500
	2217
	1500

	2277
	1550
	2341
	1550
	2309
	1550

	2372
	1600
	2429
	1600
	2401
	1600

	2467
	1650
	2518
	1650
	2492
	1650

	2562
	1700
	2606
	1700
	2584
	1700

	2657
	1750
	2694
	1750
	2676
	1750

	2752
	1800
	2782
	1800
	2767
	1800

	2848
	1850
	2871
	1850
	2859
	1850

	2943
	1900
	2959
	1900
	2951
	1900

	3038
	1950
	3047
	1950
	3043
	1950

	3133
	2000
	3136
	2000
	3134
	2000


1、在上述表列中，尿素销售价格与液氨销售价格是一一对应关系，假若在尿素销售价格不变的情况下，液氨销售单价如有抬升，生产液氨较划算。

2、值得关注的是，天然气价格对产品利润的影响非常敏感。当天然气价格在1.5元/立方（含税）的情况下，尿素（含税销售裸单价）在1521元/吨时，尿素产品将出现亏损；当天然气价格在1.63元/立方（含税）的情况下，尿素（含税销售裸单价）在1577元/吨时，尿素产品将出现亏损。
三、综合结论

无论天然气价格在什么情况下，装置是多生产液氨或多生产尿素有利，主要在于两者市场价格的比例关系。纵观历史价格走势，尿素在1521元/吨属于较低价位，而液氨在2223元/吨属于中上价位，在这样的情况下仍以生产尿素略合算一些，那么，通常情况下，都应该是生产尿素合算一些。

另外，液氨作为一种危化品，销售半径有限，市场容量有限，如果大量销售，价格必将下滑；大量销售液氨，主要以槽车装运为主，而槽车装运价格相对钢瓶也要低一些，将拉低平均售价。
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